
Les Dirigeants Commerciaux de France rassemblent 2.500 
adhérents, managers commerciaux et chefs d’entreprise, 
répartis sur l’ensemble du territoire au sein de 75 associations 
et 2 clubs de directeurs commerciaux nationaux (l’un dédié 
aux directeurs commerciaux des grandes entreprises, l’autre 
à celui des entreprises de taille intermédiaire).
Le mouvement DCF constitue un réseau influent et singulier 
de la vie économique - le seul dédié à la performance 
commerciale.

Dans un monde en profonde mutation, jamais les décideurs 
n’ont eu autant besoin d’échanger, de partager, de réfléchir, 
de lire et d’agir. Rejoindre l’une des 75 associations DCF, c’est 
intégrer la communauté des entrepreneurs et managers de 
la fonction commerciale pour développer son expertise, 
renforcer son savoir-faire professionnel et son réseau. 
Au programme : des visites d’entreprises, des conférences 
d’experts, des formations, des rencontres pour échanger 
avec ses pairs dans une atmosphère conviviale.
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Pour accéder aux études prospectives sur la fonction 
commerciale issues du baromètre DCF/OpinionWay 
et des travaux de la Chaire DCF/emlyon.

 Les 3 objectifs majeurs 
 de notre mouvement

Pour permettre à 10.000 étudiants de niveau BAC+2/3 
et BAC+4/5, de participer au nouveau concours de 
l‘intelligence commerciale.

Pour valoriser la performance commerciale de tous 
les acteurs (managers, entreprises, écoles) sur 
l’ensemble du territoire.

 Les 3 innovations récentes 
 de notre mouvement
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